
▪ Sicherstellen, dass alle eingehenden Kundenanfragen zeitnah und professionell bearbeitet werden
▪ Qualifizierung eingehender Leads und Weiterleitung an die zuständigen Regional Sales Manager
▪ Betreuung kleiner bis mittelgroßer Kunden und Erfüllung ihrer Bedürfnisse
▪ Als Bindeglied zwischen dem Vertriebsteam und den Kunden kümmern Sie sich um auftragsbezogene Mitteilungen 

und Probleme
▪ Verwaltung von Leads, Aktivitäten und Vertriebsinformationen für eine präzise Dokumentation im CRM-System
▪ Neuanlage von Konten, Angebotserstellung und Pflege von Informationen im ERP-System
▪ Identifizierung neuer Geschäftsmöglichkeiten durch Verfolgen und Analysieren von Branchen- und Markttrends
▪ Unterstützung bei Import-/Exportlogistik für die Auftragsabwicklung
▪ Hilfe bei der Koordinierung von Marketingaktivitäten wie Messen und Ausstellungen

Deine Aufgaben:

Wir bieten zudem:
▪ 30 Tage Urlaub und flexible Arbeitszeiten für eine ausgewogene Work-Life-Balance
▪ Attraktives Gehaltspaket, das Leistung und Engagement honoriert
▪ Gesundheitsförderung durch ergonomische Arbeitsplatzgestaltung, Fahrradleasing und Beteiligung am eGYM Wellpass-

Programm
▪ Individuelle Weiterbildungsmöglichkeiten zur beruflichen Entwicklung
▪ Betriebliche Altersvorsorge für die Zukunftssicherheit
▪ Vergünstigungen über Corporate Benefits
▪ Starker Zusammenhalt durch regelmäßige Firmenevents
▪ Freiraum für eigene Ideen und kurze Entscheidungswege

NET ist ein mittelständischer Hersteller individueller Kameralösungen für Anwendungen in der Industrie und 
Medizintechnik. Mit unseren innovativen Smart Vision Lösungen tragen wir weltweit zum Erfolg unserer Kunden bei.
NET ist Teil der TKH Gruppe. 

Um unsere ehrgeizigen Ziele und das angestrebte Wachstum zu erreichen, suchen wir für unser engagiertes Team in 
Finning am Ammersee baldmöglichst einen Mitarbeiter im Vertriebsinnendienst.

Dein Profil:
▪ Erfahrung im Vertriebsinnendienst, Vertriebsunterstützung und/oder Kundenbetreuung
▪ Herausragende zwischenmenschliche und organisatorische Fähigkeiten sowie die Fähigkeit, mehrere Aufgaben 

gleichzeitig zu bewältigen
▪ Kritisches Denkvermögen und eigenständige Problemlösungskompetenz
▪ Exzellente mündliche und schriftliche Kommunikationsfähigkeiten in Deutsch und Englisch
▪ Idealerweise Erfahrung in einem internationalen B2B-Unternehmen mit Direktverkaufs- und Vertriebsmodell
▪ Einsatzbereitschaft im Gebiet Deutschland und den angrenzenden Ländern
▪ Hybrid-Arbeitsweise, teilweise im Büro und teilweise von zu Hause aus

Wir suchen einen

Mitarbeiter im Vertriebsinnendienst
(m/w/d)

Festanstellung in Vollzeit „Hybrid“

Wenn du dich von dieser Position angesprochen fühlst und die 
Anforderungen erfüllst, sende bitte deinen Lebenslauf und ein 
Anschreiben unter dem Kennzeichen VI24_03 an job@net-gmbh.com. 
Wir freuen uns darauf, von dir zu hören!

NET New Electronic Technology GmbH 
Lerchenberg 7 | 86923 Finning 
Tel. 08806 9234 0 
www.net-gmbh.com
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